So wird dein Shop gefunden

Die Checkliste

Mit den folgenden Tipps erreichst du deutlich mehr potenzielle Kunden
- auf Etsy und auch auflerhalb.

[ Wirklich tolle Produkte

Die wichtigste Frage zuerst: Kénnten deine Artikel noch besser sein?
Und gibt es dafiir {iberhaupt einen Markt?
Inspiration: Populire Produkte auf Etsy [ |

[] Dierichtigen Schlagworter
' * Brainstorming: Denke wie ein Kaufer: Welche Begriffe geben sie
wahrscheinlich ein, wenn sie Produkte wie deine suchen? [ !

* Hilfreiche Keyword-Tools auf Etsy:
> Auto-complete-Funktion der Etsy-Suche
> Deine Etsy-Statistik | |

* Praktische Google Keyword-Tools:
> Auto-complete-Funktion der Google-Suche
> Google Trends ||
> Google Keyword-Planer ||

« Noch mehr kostenlose Tools findest du im Internet |

|:| Attribute fiir bessere Suchergebnisse

Definiere Merkmale wie Farbe und Anlass um deine Artikel leichter findbar
zu machen wihle alle relevanten Attribute aus |

D Aussagekraftige, einladende Titel [

» mit relevanten Schlagwortern: die wichtigsten zuerst

* Kundenfreundlich Formulierung

[] Effektive Tags
* Nutze alle 13 verfiigbaren Tags und wiederhole die wichtigsten
Schlagwdrter aus den Titeln ||
* Denke auch an passende Wortkombinationen

e Kategorien nicht erneut als Tags eingeben
(flieRen automatisch in die Suche ein)


https://www.etsy.com/de/featured
https://www.etsy.com/de/seller-handbook/article/schlagwort-brainstorming/22794885498
https://www.etsy.com/de/seller-handbook/article/shop-statistik-so-finden-die-kaufer/
https://trends.google.de/trends/
https://adwords.google.com/KeywordPlanner
keyword tool
https://www.etsy.com/de/help/article/95284237119
https://www.etsy.com/de/help/article/188
https://www.etsy.com/de/help/article/69
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Wirkungsvolle Artikelbeschreibungen [

» Kurze, knackige Texte mit relevanten Schlagwortern

» Wichtigste Infos in der ersten Zeile, da sie in der Google-Suche
erscheint

* Antworten auf eventuelle Fragen
» Markencharakter und Personlichkeit

e Platziere Etsy-interne Links am Ende
(nur interne Verlinkungen sind anklickbar)

Halte Artikelinfos immer up-to-date

Der Suchalgorithmus beachtet Aktualitat: Wenn du Fotos, Tags & Titel,
Beschreibungen, etc. deiner Artikel regelmaRig aktualisierst, verbessern
sich deine Suchergebnisse ||

Eigene Ubersetzungen [

Artikel mit eigenen Texten oder Ubersetzungen verkaufen sich am besten:
Optimiere deinen Shop fiir den deutschen und den internationalen Markt,
mit allen relevanten Schlagwortern

Vollstandiges Shop-Profil [

e Erzahle deine Story
* Hintergrundinfos
* Fotos

* mit relevanten Schlagwortern anreichern

Standort definieren [l

Verbessert Suchergebnisse durch Herkunftsbezeichnung deiner Artikel

Verwende die AGB-Vorlage [
* Kunden wissen gern, woran sie sind
» Blitzschnell ausgefiillt

Optimiere mit der Statistik L[]

Was funktioniert gut? Wo ist noch Luft nach oben? Nutze deine Statistik,
um deine Produkte, Angebote, Shop-Prasentation und Marketingstrate-
gien zu optimieren. [ |

Lernen im SEO-Team []

Dein Shop ist nie perfekt. Online-Systeme sind dynamisch - irgendetwas
lasst sich immer verbessern. Im Austausch lernst du, wie du noch mehr
aus deinem Shop herausholen kannst.

Mehr zum Thema: https://www.etsy.com/de/help/article/34234144469



https://www.etsy.com/de/seller-handbook/article/so-verfasst-du-ansprechende/22789719154
https://www.etsy.com/de/help/article/34234144469#Q2
https://www.etsy.com/de/help/article/935
https://www.etsy.com/de/seller-handbook/article/tipps-fur-ein-umwerfendes-shop-profil/
https://www.etsy.com/de/help/article/67
https://www.etsy.com/de/help/article/38745785811
https://www.etsy.com/de/help/article/541
https://www.etsy.com/de/seller-handbook/article/vier-tipps-um-deine-statistik-optimal-zu/
https://www.etsy.com/de/teams/search/?search_query=search



